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Chung tay kết nối với thị
trường Việt Nam 

Rose’s Commitment to Vietnam 
Với 28 năm hoạt động kinh doanh trong lĩnh
vực giao nhận hàng hóa, Rose luôn tìm cách
phát triển và đổi mới trong cách vận hành
cũng như duy trì các mối quan hệ hiện hữu
với các đối tác trân quý. Một trong những
mục tiêu của chúng tôi trong năm 2023 là
mở rộng phạm vi hoạt động tại thị trường
Việt Nam; về cả mạng lưới kinh doanh lẫn
nhân sự. Nhóm của chúng tôi có một đại
diện tại Việt Nam nhằm giúp xây dựng cầu
nối và kết nối Hoa Kỳ với Việt Nam ở cấp độ
cá nhân. Song song đó, các nhân viên đầy kỹ
năng và nhiệt huyết của chúng tôi luôn sẵn
sàng đáp ứng mọi yêu cầu của quý đối tác
nhằm mang đến các dịch vụ chất lượng với
giá trị vượt trội tại thị trường Việt nam. 

Sea       Air       Land 

Dịch vụ toàn diện –
tận tâm

Cước phí cạnh tranh

Đội ngũ nhân viên
kinh nghiệm –

nhiệt huyết

shiprose.com



Gặp gỡ cùng chúng tôi là
nhóm các chuyên gia

Ông Neal Rosenberg, nhà sáng lập Rose Containerline vào
năm 1994, thường được mọi người nhận xét là sâu sắc và

hóm hỉnh. Ông rất am hiểu về lĩnh vực vận tải toàn cầu và đã
nỗ lực để đưa công ty Rose Containerline thành một trong
những NVOCCs lớn nhất bờ Đông nước Mỹ. Ông hiện đang
tập trung tìm kiếm thêm đối tác để mở rộng mạng lưới vận

tải khắp nơi trên thế giới, đặc biệt là tại Việt Nam
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Chị Lucy Vo là nhân Viên Phát Triển Kinh Doanh hoạt động
lâu dài của Rose tại Việt Nam. Công việc hiện tại của chị là

xây dựng và kết nối các đối tác của Rose tại Việt Nam và Mỹ. 

Lucy@shiprose.com

Chị Martina Tran hiện là Nhân viên bộ phận Kinh Doanh. 
Nhiệm vụ của chị là tiếp thị và quảng bá hình ảnh Rose, cung
ứng cước vận tải cho hàng FCL và LCL. Năng lực của chị được

công ty đánh giá rất cao.

Martina@shiprose.com

Với mong muốn trở thành đối tác chiến lược của bạn tại Mỹ, Chúng tôi cam 
kết sự hợp tác lâu dài, cùng nhau làm việc hướng tới sự phát triển của thị

trường Mỹ- Việt Nam
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